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Resumen:  

Este proyecto pretende contribuir al desarrollo del sector agrícola, mujeres emprendedoras y 

proyectos productivos. Se propone un modelo de inversión creado específicamente para estos 

sectores. Tal proyecto se deriva de la problemática que acecha a ciertos sectores vulnerables 

dentro de la región, como lo es la falta de capital, créditos o financiamientos para las personas 

dedicadas a la agricultura, mujeres emprendedoras y proyectos productivos las cuales 

requieren capital para operar.Para efectos del modelo se parte de la existencia de 3 partes: 

Inversionistas (ofertantes de capital), institución gestora de fondos y demandante de capital. 

Se iniciará con la búsqueda de inversionistas con conciencia social y que quieran invertir su 

dinero dentro del sector agrícola, la institución o intermediario le ofrecerá al inversionista 

una tasa de rendimiento del 0.8% mensual (anualmente se aproxima a 9.6%) sobre su capital 

invertido, tal rendimiento será mayor al de los instrumentos de deuda gubernamentales 

(Cetes), por otra parte, se otorgaran créditos una vez cumplido un perfil crediticio, tales 

créditos con una tasa de interés del 1.6% mensual (anualmente se aproxima a 19.2%) lo cual 

es una tasa competitiva respecto a otras instituciones bancarias o cooperativas de crédito, 

además, la tasa de interés cobrada alcanza para que la institución cubra sus costos de 

operación y aun así adquiera un margen de utilidad. Con la propuesta de este modelo se 

encontró que puede ser de gran apoyo para el sector agrícola, emprendedor y proyectos 

productivos ya que la estructura de dicho modelo parece ser alcanzable debido a que puede 

hacerse la búsqueda de personas que deseen invertir en el sector, así como también hay 

personas demandantes que requieren de recursos económicos para el sustento de sus 

actividades económicas. Una gran ventaja de este proyecto es que la tasa de interés cobrada 

es más baja que la de otras instituciones de crédito lo cual resulta como un gran apoyo social 

y además con un rendimiento para los inversionistas. 

 

Palabras clave: Mercado de Valores, Productos Financieros, Políticas Públicas, Perfil 

Crediticio, Desarrollo Regional. 

 

Abstract: 

This paper pretends contributing to the agricultulture sector development, of the entrepeneur 

women and small bussines. We propose an investment model oriented to increase those 

economic sector.The problematic that involves these economic sectors is evident and it´s 

derived from too few credits for the specified sector. Besides they are too expensive, this 

avoid the social and economic growth.The expose model includes three principal agents: 

Investors (people with social consciencius), Institutions wich manages the economic capital 

and farmers. The first step of the methodology is conect investors (with social consciencius 

who would rather invest in a social proyect than gain the high interest level) whit the capital 
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demandants. The model offers an interest rate of 0.8% per month, It means the investor going 

to gain over his investement aproximately 9.6% every year, this percentage is major than 

CETES (goverment bonds). Besides the project considers evaluate every each credit profile 

before offer any money quantity.Based in a market analysis an interest rate of 1.6% charged 

to money demandants is more competitive than the offered it for another financial 

institutions. Besides the interest rate proposed allows to the model coverd its operation costs 

and gain a porcentage of economic utilities. In conclution this project is able to improve the 

economic and social regional situacion because many capital demandants could get the 

money capital requiered which comes from  investors with social consciencious. 

 

Keywords: Stock Market, Financial Products, Public Policies, Credit Profile, Regional 

Development. 

 

 

1. Introducción 

 

La agricultura es un sector económico cuyo crecimiento no solo depende de la idea de realizar 

cultivos, sino que también se requiere de recursos económicos para el seguimiento de los 

mismos. Es innegable que se ha visto descuidado a lo largo de los años, es observable que en 

el municipio de Romita Guanajuato y sus alrededores la industria automotriz a desplazado a 

este sector. Una situación similar sucede con aquellas las mujeres emprendedoras quienes 

desean iniciar su propio negocio y con otros proyectos productivos que no necesariamente 

encajan en el perfil crediticio de las instituciones gestoras de crédito. 

La problemática observada está en función de la deficiencia de los campos agrícolas en la 

región guanajuatense debido a la falta de soporte financiero que tienen los agricultores para 

sustentar sus cultivos. En la mayoría de las ocasiones, estas personas recurren a instituciones 

bancarias o cooperativas financieras para solicitar un crédito y de esta manera poder cubrir 

el costo para el desarrollo que conllevan sus cultivos. Dichos créditos son otorgados con tasas 

de interés muy altas lo cual disminuye las utilidades del agricultor al término de ciclo de su 

cosecha y por consecuente también disminuye su capacidad para producir más cultivos en su 

siguiente ciclo o temporada, dejando así campos agrícolas fértiles sin trabajar. 

Se observó que la necesidad del acceso al crédito es mayúscula para grupos vulnerables por 

ejemplo para el sector de mujeres emprendedoras y proyectos productivos que por su 

naturaleza no son sujetos de crédito. Es por lo anterior que se deben buscar alternativas 

innovadoras que propicien el crecimiento del campo, mujeres emprendedoras y proyectos 

productivos, una alternativa propuesta es el modelo de proyecto financiero propuesto en este 

trabajo. Dicho modelo establece las directrices para la gestión de un producto financiero que 

permita atender estos sectores desfavorecidos e involucra tres factores clave en su 

configuración: inversionistas con conciencia social, demandantes de capital que cumplen con 

un perfil crediticio desarrollado a la medida de sus necesidades y una institución gestora del 

capital monetario. Se espera que este proyecto sea rentable no solo por la gran demanda 

observada sino también porque la tendencia apunta al uso masivo de las finanzas tecnológicas 

(Fintech). 
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2. Desarrollo 

 

2.1. Importancia de la agricultura 

Según la ONU (Organización de las Naciones Unidas) con base en Tim Christophersen 

(2017) hace referencia a la importancia de la agricultura y menciona que el incremento de la 

población y el consumo de la misma están generando fuertes demandas sobre la agricultura 

y los recursos naturales. La agricultura juega un papel muy importante y directo en el 

cumplimiento del ODS (Objetivo de Desarrollo Sostenible) para contribuir a la seguridad 

alimentaria, mejorar la nutrición y crear una agricultura sostenible. 

Usi, E. (2012), publica que América Latina es una de las regiones del mundo más rica en 

recursos naturales, en ocasiones se ha visto beneficiada por el incremento en los precios de 

materias primas y productos agrícolas en los distintos mercados del continente. 

Según el Diario Oficial de la Federación (2014), México cuenta con un territorio de 198 

millones de hectáreas, de los cuales 145 millones equivalen a 72.3% se dedican o están 

destinados a la actividad agropecuaria. Del total de dicho sector, alrededor de 30 millones de 

hectáreas equivalentes a un 20.7% son tierras de agricultura o cultivo.  

El área de cultivo representa 15.2% de la superficie total del país, aunque solamente se 

cultivan entre 20 y 25 millones de hectáreas anualmente y solo 4.8 millones son cultivos de 

riego, cerca de 1 millón son cultivos de humedad y más de 18 millones son cultivos de 

temporal. 

En la actualidad, el sector agrícola se ha diversificado a causa de las distintas necesidades de 

la población, pero también se han abandonado las prácticas de agricultura provenientes de 

personas de escasos recursos los cuales pudieran contribuir al desarrollo agrícola mexicano 

de una forma significativa para este sector y la autosuficiencia alimenticia en el país. 

Según Luis Gomes-Oliver (1994), El papel de la agricultura en México (Oficial Regional de 

Planificación para el Desarrollo de la Organización de las Naciones Unidas para la 

Agricultura y la Alimentación de la Oficina Regional para América Latina y el Caribe en 

Santiago de Chile), De los años 1940 a 1958 el producto sectorial en México se incrementó 

a una tasa media anual de 5.8% y el subsector agrícola progresó a una tasa de casi 7% anual. 

Este crecimiento acelerado está fundamentado por tres factores. El primero se debe a la 

reforma agraria que eliminó las asfixiantes prácticas monopólicas y con ello permitió el 

acelerado y repentino crecimiento de la inversión en el sector agrícola que se encontraba 

bloqueado en ese entonces por el monopolio en la propiedad de la tierra.   

El segundo factor fue la inversión pública que mayormente se aplicaba en obras de irrigación 

y que dio lugar a la incorporación de recursos naturales importantes y de igual forma 

incrementó la productividad y rendimiento de los territorios agrícolas. El tercer factor se 

debió al comportamiento favorable sobre los precios agrícolas. Relativamente, en conjunto 

los tres factores aportaron la base social y de organización de los recursos productivos, la 
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base natural y desarrollo tecnológico, la valorización referentemente favorable de los 

productos agrícolas.  

2.2. Mujeres emprendedoras y proyectos productivos 

Según Heller (2007) los apoyos para pequeños negocios, microfinanzas, tienen en sus casi 

cinco décadas en América latina y el caribe 600 instituciones que atienden cerca de 8 

millones de clientes favorecidos con créditos (según datos hasta el momento del estudio 

citado). 

El estudio cambien menciona que las mujeres han sido un grupo menos favorecido 

(discriminación de género) cuando se habla del acceso al crédito a no ser que pertenezcan a 

una gran firma o a una empresa ya consolidada a pesar de que las mujeres han demostrado 

ser muy confiables en la realización y liquidación de sus créditos.  

Las microfinanzas han sido en algunos países la base de la estrategia para combatir asuntos 

de equidad de género, pobreza y desarrollo social, es decir es ampliamente recomendable la 

inclusión de este tipo de créditos en países en vías de desarrollo. 

2.3. El perfil crediticio 

El perfil crediticio, a grandes rasgos es un conjunto de características del comportamiento 

comercial de una persona el cual se encarga de evaluar la capacidad de pago que tiene dicho 

individuo, Quiroga y Villalobos (2017) con base en Villegas y Ortega (2009). 

Según Lara (2010) el modelo más conocido es el de las 5 “c” del crédito las cuales están 

determinadas como; carácter, capital, capacidad, colateral y ciclo a dicho modelo también se 

le conoce como modelo experto donde la decisión queda a cargo de un experto analista de 

crédito que se encarga de analizar profundamente los cinco “c” ya mencionadas. 

2.4. Producto Financiero 

Un producto financiero es todo aquel servicio de financiación que las entidades o 

instituciones financieras ofrecen a sus clientes con la finalidad de proporcionarles los fondos 

suficientes para el desarrollo y sustento de sus actividades y el cubrimiento de sus 

necesidades de inversión (Guía empresarial de Cámara Zaragoza, 2009).  

Por otra parte, Bertrán (2018) dice que los productos financieros hacen referencia a 

instrumentos que ayudan a ahorrar dinero e invertirlo de distintas formas adecuadas al nivel 

de riesgo que cada persona o inversor esté dispuesto a asumir. Un producto financiero es una 

actividad contractual en la que participan dos sujetos los cuales adquieren obligaciones al 

marco de la legalidad. 

2.5. La tasa de interés 

Un elemento determinante en la decisión de acceder o conceder un crédito es la tasa de 

interés. Según UNAM (2015) un interés es la cantidad o monto que una persona debe pagar 
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por el uso de un dinero proveniente de algún préstamo y una tasa de interés es la razón de los 

intereses contraídos entre el capital y un lapso de tiempo.  

Es fundamental para una toma de decisiones, conocer a que tasa de interés se deberá colocar 

un dinero si se necesita obtener un monto futuro establecido en un periodo de tiempo 

determinado. 

Determinar una tasa óptima es una labor compleja dado que depende de varias variables por 

ejemplo del riesgo del país, del perfil crediticio, de la utilidad esperada, de los cosots de 

operación por mencionar algunos. Por otra parte existe la alternativa de considerar niveles de 

tasa de interés utilizados en situaciones similares las cuales han demostrado ser exitosas. 

 

3. Metodología 

 

Para concebir este trabajo el primer paso consistió en realizar una revisión bibliográfica 

referente al objeto de estudio, en bases de datos, revistas especializadas, instituciones de 

crédito y páginas oficiales referentes al tema. 

Consecuentemente se creó una propuesta de modelo de crédito con enfoque social para 

atender las necesidades del campo e impulsar el desarrollo del sector agrícola. Considerando 

una tasa de interés competitiva con respecto a las instituciones de créditos actuales, Sector 

gubernamental y Banca privada,  Posteriormente se entrevistó con base en una entrevista 

realizada a un experto temático. En la cual expone un nivel tentativo para un proyecto similar. 

Finalmente se planteó el modelo de crédito a una muestra de un grupo selecto de personas 

dedicadas al campo. 

 

4. Discusión y resultados 

El primer resultado obtenido es que con base en la literatura consultada se identificaron los 

factores determinantes de una tasa de interés son los descritos en la ecuación 1. 

                                                               𝑇𝑖 = 𝑓(𝑖 + 𝑢𝑡 + 𝑟𝑝 + 𝑟𝑐) + 𝑢                                              (1) 

Donde: 

Ti= Tasa de interés deseada. 

 i= Inflación esperada para el periodo analizado. 

ut= Utilidad esperada. 

rp= Riesgo país. 

rc= Riesgo crediticio. 

u= Error proveniente y natural de haber dejado fuera otros factores explicativos menos 

representativos. 
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El segundo resultado importante es el establecimiento de un perfil de crédito específico el 

cual es indispensable para evaluar el posible comportamiento de un demandante de capital. 

El perfil obtenido se describe en la tabla 1. 

Perfil Crediticio  

Concepto  Descripción  Aplicación al caso de estudio  

Carácter  

Esta "c" mide la reputación de la firma, la voluntad para pagar 
y el historial de pago, empíricamente se ha dicho que la 

antigüedad de una empresa es un buen indicio para la 

reputación de pago. 

En tal caso, se analizaran los activos (Maquinaria, 
terrenos, propiedades) que posea el cliente para 

tomarlos como garantía prendaria y además que 

cuente con referencias personales señalando la 
buena reputación de dicha persona y que además 

funjan como avales del crédito. 

Capital 

Aquí se mide la contribución de los accionistas en el capital 
total de la empresa y su capacidad de endeudamiento, dichos 

factores pueden señalar la probabilidad de quiebra en el cliente. 

Se evaluará la proveniencia de los ingresos del 
cliente, ya sea que estos se deriven del apoyo de 

otras personas (accionistas) o si el capital es 

exclusivo del cliente. 

Capacidad 

Mide la habilidad que tiene un cliente para pagar, la cual se 
toma o se refleja en la volatilidad de los ingresos del cliente  

En esta parte, el cliente deberá comprobar sus 
ingresos mensuales de alguna forma y los ingresos 

que aproximadamente tendrá en un futuro. 

Colateral 

En caso de quiebra, la entidad tendría derecho sobre el colateral 
dejado en garantía por el deudor. En caso de incumplimiento 

por parte del deudor, el banquero tiene derechos determinados 

sobre el colateral gravado por el acreditado. 

Tal y como lo dice la descripción, en dado caso que 
el deudor se encuentre en alguna crisis económica, 

la entidad tendrá todo el derecho sobre la garantía 

prendaria que se haya fijado para dicho fin. Para tal 
efecto es necesario crear una obligación 

contractual. 

Ciclo 

económico 

Es un factor explicativo del crédito debido a que el riesgo 
asumido es mayor ante inestabilidad económica con respecto a 

condiciones de estabilidad de los factores macroeconómicos, 

es decir, cuando existe una brecha recesiva o inflacionaria el 
riesgo es diferente a cuando la economía se encuentra en su 

crecimiento potencial. 

En esta parte se analizaran las condiciones 
económicas en las que se encuentre el país, sobre 

todo las políticas económicas adoptadas por el 

gobierno (política fiscal, política monetaria, 
políticas estructurales o combinaciones de las ya 

mencionadas). 

Perfil Crediticio  

Concepto  Descripción  Aplicación al caso de estudio  

Carácter  

Esta "c" mide la reputación de la firma, la voluntad para pagar 

y el historial de pago, empíricamente se ha dicho que la 
antigüedad de una empresa es un buen indicio para la 

reputación de pago. 

En tal caso, se analizaran los activos (Maquinaria, 

terrenos, propiedades) que posea el cliente para 
tomarlos como garantía prendaria y además que 

cuente con referencias personales señalando la 

buena reputación de dicha persona y que además 
funjan como avales del crédito. 

Capital 

Aquí se mide la contribución de los accionistas en el capital 

total de la empresa y su capacidad de endeudamiento, dichos 
factores pueden señalar la probabilidad de quiebra en el cliente. 

Se evaluará la proveniencia de los ingresos del 

cliente, ya sea que estos se deriven del apoyo de 
otras personas (accionistas) o si el capital es 

exclusivo del cliente. 

Capacidad 

Mide la habilidad que tiene un cliente para pagar, la cual se 

toma o se refleja en la volatilidad de los ingresos del cliente  

En esta parte, el cliente deberá comprobar sus 

ingresos mensuales de alguna forma y los ingresos 
que aproximadamente tendrá en un futuro. 

Colateral 

En caso de quiebra, la entidad tendría derecho sobre el colateral 

dejado en garantía por el deudor. En caso de incumplimiento 

por parte del deudor, el banquero tiene derechos determinados 

sobre el colateral gravado por el acreditado. 

Tal y como lo dice la descripción, en dado caso que 

el deudor se encuentre en alguna crisis económica, 

la entidad tendrá todo el derecho sobre la garantía 

prendaria que se haya fijado para dicho fin. Para tal 

efecto es necesario crear una obligación 

contractual. 

Ciclo 

económico 

Es un factor explicativo del crédito debido a que el riesgo 

asumido es mayor ante inestabilidad económica con respecto a 
condiciones de estabilidad de los factores macroeconómicos, 

es decir, cuando existe una brecha recesiva o inflacionaria el 

riesgo es diferente a cuando la economía se encuentra en su 
crecimiento potencial. 

En esta parte se analizaran las condiciones 

económicas en las que se encuentre el país, sobre 
todo las políticas económicas adoptadas por el 

gobierno (política fiscal, política monetaria, 

políticas estructurales o combinaciones de las ya 
mencionadas). 

Tabla 1. Definición de perfil crediticio 

Fuente: Elaboración propia con base en Elizondo y López (1999). 
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Respecto al modelo de gestión de fondos y crédito se definió un modelo general de negocios, 

mismo que contempla la interacción de inversionistas con conciencia social y demandantes 

de crédito de los sectores desfavorecidos (ver figura 1). 

 

 

 

 

 

 

  

“Inversionistas con  conciencia social”       “Institución gestora de fondos “                “Demandantes”                    “Garantías “     

                                                     Figura 1. Propuesta del modelo de negocios 

Fuente: Elaboración propia. 

 

El modelo consiste en la búsqueda de inversionistas que tengan conciencia social, que estén  

conscientes de la gran importancia que tienen el sector agrícola y el emprendimiento en la 

economía, dichos inversionistas querrán invertir su dinero esperando obtener un rendimiento 

mayor a la tasa de cetes, el presente modelo determina una tasa de rendimiento del 0.8% 

mensual para los inversionistas y a los agricultores se les otorgara un crédito una vez 

cumpliendo con el perfil crediticio, el cual tendrá una tasa de interés del 1.6% mensual. 

La tasa de interés propuesta para el modelo de negocios tiene su justificación en lo expuesto 

por Quiroga (2019) con base en los lineamientos de FIRA, el catedrático expone que la tasa 

de interés debe componerse de factores como; inflación, utilidad, riesgo país y riesgo 

crediticio y con base en su experiencia profesional un porcentaje de utilidad del 0.8% 

mensual (En términos anuales se aproxima a 9.6%) supera el rendimiento ofrecido por cetes, 

aunque el riesgo es latente.  

El porcentaje obtenido de la diferencia de la tasa cobrada a los demandantes de capital de 

1.6% mensual (En términos anuales se aproxima a 19.2%) menos 0.8% (9.6% anual) da por 

resultado un 9.6%, este porcentaje permite cubrir a la institución los factores descritos 

anteriormente, incluso los costos de operación y por supuesto deja un margen de utilidad para 

la institución gestora de fondos. 

La tasa aproximada de 19.2% anual es por demás competitiva con respecto a otras 

instituciones financieras (Bancos y cajas populares) cuyo interés mensual en ocasiones es de 

5.3%. 

 

 



Revista de Investigación Aplicada en Ingeniería UPB/UPTap,  UPB/UPTap 

Volumen IV (número 3), septiembre – diciembre 2019 

ISSN 2448-5896, e-ISSN: 2594-2980   

Volumen IV (número 3), septiembre – diciembre 2019 

57 
 

5. Conclusiones 

  

En este trabajo se describe la importancia del sector agrícola desde la antigüedad hasta la 

época actual para el crecimiento económico del país. También se abordó el impacto positivo 

que tiene el emprendimiento en le economía, se desataca la situación de discriminación que 

enfrentan las mujeres emprendedoras. 

Además, se identificaron los determinantes de una tasa de interés y con ellos se pudo definir 

el modelo propuesto en donde interactúan inversionistas con conciencia social quienes están 

dispuestos a aportar su capital en sectores vulnerables de la región del bajío guanajuatense a 

cambio, estos últimos pagaran una tasa de interés competitiva con respecto a los instrumentos 

financieros existentes en el mercado. 

 La institución gestora del capital generara confianza para ambas partes utilizando un perfil 

de crédito y estrategias para disminuir el riesgo de impago. 

Es necesario mencionar que la determinación de una tasa óptima, validada en términos 

estadísticos queda en prospectiva vigente para un trabajo posterior. 
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